4 NAKLADY AVYNOSY, SYSTEMY
UCTU, VYSLEDOVKA

4.1 Pojeti vysledku hospodareni

Tuto kapitolu otevieme ponekud pesimistickym konstatovanim: ,,Vysledek hospoda-
feni lze opravdu piesné vy¢islit az v okamziku, kdy jsou veSkeré podnikatelské ak-
tivity ucetni jednotky ukonceny a aktiva ucetni jednotky jsou pfeménéna do penézni
podoby, teprve tehdy lze zjistit relativné presné vysledek z podnikani tak, Ze porovna-
me penézni prostiedky (resp. aktiva ocenéna penézi) vlozené do podnikani a penézni
prostfedky z podnikani ziskané po uzavieni veskerych podnikatelskych aktivit (zaro-
vei je potfeba vzit v ivahu zménu kupni sily penézni jednotky mezi srovnavanymi
obdobimi).” Takové podminky jsou ovsem obvykle splnény az v okamziku plné-
ho ukonceni podnikatelskych aktivit. Je samoziejmé, ze vysledek podnikani je ticba
zjistovat v prub&hu hospodarské ¢innosti v pravidelnych (ro¢nich) intervalech, a to
obvykle v podminkach neukonéenych podnikatelskych aktivit (naptiklad rozpracova-
nych zakazek). Aby ucetnictvi splnilo své poslani a periodicky informovalo uzivatele
ucetnich informaci o finan¢né-majetkové situaci ucetni jednotky a o vysledku jejiho
hospodateni za uplynulé i¢etni obdobi, je tieba v fadé piipadil uzivat odhadi. Cim
vice bude Ctenat pronikat do taji UcCetnictvi, tim vice si bude uvédomovat, jakd mira
nepresnosti a rizika miize byt s vykazanou veli¢inou vysledku hospodateni spojena.

Zjistovani vysledku hospodateni za jednotliva ucetni obdobi mize byt zalozeno
na dvou rozdilnych bazich (pfistupech): bud’ je vysledek hospodaieni zjistén jako
rozdil vynosu a nakladii — tedy na tzv. akrualni bazi, nebo je zjistén jako rozdil pe-
néznich prijmi z podnikatelské cinnosti a penéznich vydajii vynalozenych na podni-
katelskou cinnost — tedy na penézni bazi.

Zjisténi vysledku hospodateni jako rozdilu vynosi a nakladu je zaloZeno na pti-
¢innych souvislostech mezi veli¢inou dosazeného vysledku hospodateni a ¢innosti
podniku, pfesngji fe¢eno jeho vykonnosti. Cilem akrualniho ucetnictvi je vykazat
v obdobi vSechna aktiva, pasiva, naklady, vynosy, které v daném obdobi vznik-
ly, a to 1 pokud jesté nebyl uskuteénén odpovidajici pohyb penéznich prostredk.
Akrualni Géetnictvi tak bude informovat o vykonnosti podniku a poskytne uzivateli
rovnéz relevantni informace o budoucich penéznich tocich. ,, Pro posuzovani uspés-
nosti firmy neni primdrné diilezité, jak prijima a vydava penize, ale jaké aktivity
provddi, aby penize dostala, pripadné o né prisia. >

53 Viz PELAK, J. Ucetnictvi v pFikladech, repetitorium k zdkladiim iicetnictvi. Praha: Oeconomica,
2007, s. 2. ISBN 978-80-245-1190-0.
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Naproti tomu zjisténi vysledku hospodateni jako rozdilu mezi pené¢znimi piijmy

z podnikani a penéznimi vydaji, které byly na podnikatelskou ¢innost vynaloZeny,
odrazi jen ty disledky podnikové ¢innosti, které byly provazeny odpovidajicimi
penéznimi piijmy ¢i vydaji. Penézni toky jsou disledkem udalosti, které se ovSem
nemusi vztahovat k ¢innostem a skute¢nostem, jez se odehraly v daném ucetnim ob-
dobi a které s timto obdobim pfi¢inné souvisi. Pro jejich zahrnuti do vysledku hos-
podateni v tomto ptipadé postaci skutecnost, ze byly v daném obdobi vynalozeny.
Takto zjistény vysledek hospodateni tudiz nutné neinformuje, na rozdil od vysledku
na akrualni bazi, o vykonnosti podniku v daném ucetnim obdobi.

ILUSTRACE 34 Mozny casovy prabéh vzniku nakladu, vynosu

a souvisejiciho pfijmu a vydaje

Prodej zbozi: predani zbozi,
zaslani faktury odbérateli:
VZNIK VYNOSU
(TRZBA ZA ZBOZI)
VZNIK NAKLADU
(NAKUPNI CENA
PRODANEHO ZBOZI)

Nakup zbozi - faktura
od dodavatele

Konec tcetniho obdobi

Uhrada faktury
za zbozi dodavateli

Uhrada faktury
odbératelem

VYDAJ PRIJEM

Pozndmka: Z uvedené ilustrace je zifejmé, Ze k zavrSeni prodeje doslo v okamziku pfedani zbozi
zakaznikovi, byt nebylo prodané zbozi odbératelem dosud uhrazeno. Pokud bychom zjistovali
vysledek hospodareni na penézni bazi, posunul by se okamzik, kdy bude vykézan vynos z pro-
deje, az do nasledujiciho ucetniho obdobi, ve kterém ovSem jiz nebyly vyvijeny aktivity spojené
prodejem. Jiné varianty pribéhu penéznich tok( jiz mize ¢tendr promyslet sam.

PRIKLAD 10 P¥ijmy, vydaje, naklady, vynosy
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Pro lepsi srozumitelnost uvedeme jednoduchy piiklad (Udaje jsou uvedeny v tis. K¢).
Predpokladejme, ze Ucetni jednotka zacala v roce 2007 podnikat - poc¢atecni vklad do
podnikani ¢inil 5 000 sloZzeny na bankovnim uctu.

V roce xxx1 dosahly trzby za zbozi 3 000, z této ¢astky odbératelé do konce roku neza-
platili 500, dodavateldim bylo za zbozi uhrazeno 2 800, celkem bylo nakoupeno zbozi
v hodnoté 3 100, ndkupni cena prodaného zbozi v roce xxx1 Cinila 2 300. Mzdy pra-
covnikdim byly zG¢tovany za rok ve vysi 300, mzdy za prosinec ve vysi 50 viak budou
uhrazeny az v roce xxx2. Najem prodejnich prostor v roce xxx1 ve vysi 100 bude ucetni
jednotka platit dle smlouvy az v lednu xxx2.



Néklady a vynosy, systémy uct, vysledovka

Vysledek hospodareni zjistény na penézni bazi tedy Cini:
Prijmy:

m zaplacené trzby za zbozi: 3 000 — 500 = 2 500.
Vydaje:

m uhrazené nakupy zbozi: 2 800,

= uhrazené mzdy: 300 — 50 = 250.

Vysledek hospodareni méreny jako rozdil penéznich pfijmu a vydajd: 2 500 - 3 050 =-550.

Vynosy:
m trzba za zbozi: 3 000.

Ndklady:

= nakupni cena prodaného zbozi 2 300,
= mzdy 300,

= ndjemné prodejnich prostor 100.

Viysledek hospodareni méreny jako rozdil vynosud a nakladd: 3 000 - 2 700 = 300.

Vysledek hospodateni zjistény na akrudlni bazi 1épe odrazi, jak jiz bylo vyse fe-
¢eno, vykonnost podniku, a to je také diivodem jednozna¢ného preferovani akrualni
baze zjistovani vysledku hospodateni, i kdyZ je spojeno s nutnosti zachytit v ticet-
nictvi pfed koncem ucetniho obdobi fadu operaci, které umozni oddélit jedno ucetni
obdobi od druhého a na zakladé toho zjistit vysledek hospodareni daného ucetniho
obdobi. Akrualni baze zjistovani vysledku hospodaieni predevsim vyvolava nutnost
zahrnout do aktiv adekvatnim zptisobem ocenéné vykony>* daného uéetniho obdobi
(pokud splnuji predpoklad budouci uzite¢nosti a ostatni ¢asti definice aktiv), dale vy-
volava potiebu ¢asového rozlisovani, tvorby dohadnych polozek a rezerv. Se vSemi
jmenovanymi disledky aplikace akrudlniho principu se sezndmime v dal$im vykladu.

Odlisnost obou piistupt ke zjistovani vysledku hospodareni (tedy odliSnosti
akrudlni a penéZni baze) bude 1épe patrnd, porovnadme-li kategorie piijmy (pfesné
feceno penéZni piijmy) a vynosy; vydaje (ubytky penéznich prostfedkil) a naklady.

Prijem 1ze definovat pro ucely zjisténi vysledku hospodatreni na penézni bazi
jako zvyseni penéznich prostiedki, ke kterému doslo v dusledku podnikatelské ¢in-
nosti (muze se jednat naptiklad o ptijem penéz za prodané zbozi, vyrobky ¢i sluzby,
ale i o ostatni pfijmy, které byly realizovany v souvislosti s podnikanim — naptiklad
prijem za prodana dlouhodoba aktiva, piijaté uroky, piijem pojistného plnéni, které
podniku kompenzuje utrpénou Skodu apod.).

3% Termin vykon je odvozen od slovesa ,,vykonat® je nejobecnéj$im vyjadienim vysledku ur¢ité ¢in-
nosti, ktery mtize mit hmotnou i nehmotnou povahu. Dusledkem ur¢itych vykont mutize byt dosud
nedokoncena (rozpracovana) vyroba nebo dokoncéené vyrobky uréené k prodeji. Vykony mohou ov-
Sem byt provedeny i s cilem pofidit aktiva uréena k dlouhodobému uZivani u¢etni jednotkou. Vznik
téchto novych aktiv je tieba pii zjisténi hospodaiského vysledku na akrualni bazi zohlednit, protoze
to umozni zjisténi vysledku hospodareni, ktery odrazi vykonnost ti¢etni jednotky.

81



Zéklady ucetnictvi

Poznamka: Obecné Ize prijem definovat siieji — jako jakékoliv zvyseni aktiv ¢i pouze jako zvyseni
penéznich prostiedkl (penézni prijem). Pfijmem v tomto slova smyslu je tedy i pfijem penéz
zapUjcenych od banky (z bankovniho Gvéru) ¢i penézni vklad majitele do podnikani. V navaz-
nosti na kapitolu 2.7 vénovanou zménam rozvahovych stavil by viak ¢tenaii mélo byt ziejmé, ze
takovyto ptijem nem0ze ovlivnit vysledek hospodareni, ale vede ke zvyseni jinych ¢asti pasiv -
v pfipadé pajcky ke zvyseni zavazkd, v pfipadé penézniho vkladu majitele do podniku vede ke
zvyseni zakladniho kapitalu (tedy té ¢asti kapitalu, kterd je tvorena vklady vlastnikd).

Vydaj 1ze pro ucely zjisténi vysledku hospodareni definovat obdobné jako pe-

nézni prosttedky vydané v souvislosti s dosazenim pfijmil z podnikéni.

Pozndmka: Obdobné jako u pfijmu (viz vy3e) |ze i vydaj definovat Sifeji — jako jakékoliv snizeni
aktiv ¢i pouze jako snizeni penéznich prostredkl (penézni vydaj). Vydajem v tomto slova smyslu
je tedy i vydaj penéz na splatku bankovniho Gvéru ¢i vybér penéz z pokladny pro osobni spotie-
bu majitele.V navaznosti na kapitolu 2.7 vénovanou zménam rozvahovych stav( by vsak ¢tenafi
mélo byt ziejmé, Ze tyto vydaje nemohou ovlivnit vysledek hospodareni.

Vynosy jsou definovény jako takova zvyseni aktiv ¢i snizeni zavazkd, kterd ovlivni
vlastni kapital a nejedna se o transakci s vlastniky.

¢i

Transakci s vlastniky je naptiklad vklad kapitalu do podniku vlastnikem.
Definice vynosi nas informuje o tom, jak vynos vznika — tedy zvySenim aktiv
snizenim zavazki, ale nelze z ni samoziejmé vyvodit, Ze jakékoliv sniZeni za-

vazkl ¢i zvyseni aktiv je vynosem.* Pii ureni charakteru transakce je tfeba vyjit
z odliSeni ostatnich typt zmén bilan¢nich stavii od transakce pfinasejici vznik

vy

nosu.

ILUSTRACE 35 Vynosem napfiklad neni

m zvy3eni aktiv provazené soucasnym zvysenim zavazkl (napiiklad pfijeti pdjcky),

m zvyseni aktiv vkladem majitele (zde dochazi ke zvyseni jinych slozek vlastniho ka-
pitalu, nez je zisk),

m snizeni zavazku kompenzované zvySenim jiného zavazku, snizenim aktiv nebo
zvysenim zakladniho kapitdlu (tj. kapitalizace zavazku).

Naklady jsou definovany jako takova snizeni aktiv, nebo zvyseni zavazkd, ktera
snizuji vlastni kapital a nejedna se o transakci s vlastniky>®.

55

56

82

Viz KOVANICOVA, D. dbeceda iicetnich znalosti pro kazdého. Praha: Bova Polygon, 2009, s. 66.
ISBN 978-80-7273-1565.

Definice vynost a nakladt jsou prevzaty z Koncepéniho ramce Mezinarodnich standardd ucetniho
vykaznictvi (IFRS). Transakce s vlastniky byly definovany v pfedchozim textu, transakcemi s vlast-
niky, které snizuji vlastni kapital, a nikoliv vysledek hospodafeni, jsou ptiznani (vyplata) dividend
vlastnikiim a vybér kapitalu z podniku vlastnikem pro soukromé tcely.



Néklady a vynosy, systémy uct, vysledovka

Uvedené vymezeni opé€t vysveétluje, ¢im je naklad vyvolan (jak vznikd), ale nelze
je chapat opacné — totiz tak, ze kazdé snizeni aktiv ¢i vznik zavazku je nakladem.”’
Pro aplikaci definice a rozpoznani nakladu je opét (stejné jako v pfipadé vynosit)
nutné, abychom uméli rozlisit vznik nakladu od ostatnich typti zmén bilan¢nich
stavu, které vedou ke snizeni aktiv.

ILUSTRACE 36 Nakladem napfiklad neni

m snizeni aktiv vyvolané splacenim zavazk(,

= snizeni aktiv vyvolané vybérem z podniku pro osobni spotfebu majitele,

= snizeni jednoho aktiva kompenzované sou¢asnym zvysenim aktiva jiného (napfi-
klad pfi ndkupu materidlu ¢i zbozi za hotové),

m vznik (zvySeni) zadvazku provazené soucasnym zvysenim aktiv (napfiklad pfijeti
pljcky, nakupu aktiv se soucasnym vznikem zévazku vici dodavateli),

m vznik (zvyseni) zavazku provazené snizenim zévazku jiného.

4.1.1 Okamzik vzniku vynosu (realiza¢ni princip)

Okamzik, ve kterém lze rozpoznat vynos (okamzik rozpoznani vynosu) v ucetnic-
tvi, ma vSude na svéteé sva (vice ¢1 mén¢ piisnd) pravidla. Cilem téchto pravidel je,
aby ucetni jednotka nemohla zlepSovat sviij vysledek hospodafeni vykazovanim
vynosi, které jesté nejsou plné€ zaslouzeny, ¢i jejichz vznik neni jisty.

ILUSTRACE 37 Okamzik vzniku vynosu - vychozi nastinéni problému

Podivame-li se na problém rozpoznani vynost podrobnéji, miizeme dospét k nasle-
dujicim okamzikam, kdy by bylo teoreticky mozné uvazovat o tom, ze vznika vynos —
vse si priblizime na piikladu obchodni firmy, ktera se zabyva ndkupem a prodejem
zbozi, pfi této ¢innosti jsou uskute¢hovany tyto transakce:

Popis transakce

Zhodnoceni, zda Ize hovofit v souvislosti s touto transakci o vzniku

v obchodni vynosu a jaka rizika by rozpoznani vynosu vdaném okamziku
spolecnosti: prinaselo:
Nakup zbozi Obchodni spole¢nost zbozi nakupuje za i¢elem dalsiho prodeje, vétsinou

jiz v okamziku ndkupu je stanovena cena, za kterou ucetni jednotka zbozi
proda, a Ize tedy urcit o¢ekdvany vynos z prodeje.

Prestoze mUize byt vynos, kterého bude v budoucnu dosazeno (mozna
i vysoce pravdépodobné), znam, neni jisté, Ze jej obchodni spole¢nost
skute¢né dosahne, zda bude zbozi prodano - zda se pro néj najde kupec,
v priibéhu uskladnéni také muze dojit ke znehodnoceni zbozi apod.

V tomto piipadé by tedy bylo velmi riskantni vynos vykazovat a predji-
mat budouci udalosti.

57 Viz KOVANICOVA, D. dbeceda ticetnich znalosti pro kazdého. Praha: Bova Polygon, 2009, s. 66.
ISBN 978-80-7273-1565.
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Popis transakce
v obchodni
spole¢nosti:

Zhodnoceni, zda Ize hovofit v souvislosti s touto transakci o vzniku
vynosu a jaka rizika by rozpoznani vynosu v daném okamziku
pFinaselo:

Podpis smlouvy na
prodej zbozi

Podpisem smlouvy na prodej zbozi se vyrazné zvysuje pravdépodob-
nost, Ze k prodeji dojde, je zndm odbératel, ¢astka a podpisem smlouvy
muze byt prodej v podstaté ,vynutitelny” a jeho neuskute¢néni mize
byt sankcionovano. Stéle jesté vsak nebylo zbozi predano odbérateli,
ktery by zbozi radné prevzal a akceptoval jeho kvality. MGze také dojit
k poskozeni, zcizeni zbozi apod. a prodej nemusi byt nasledné uskutec-
nén z téchto divodd.

Ani existence smlouvy na prodej zbozi tedy neznamena jistotu, Ze pro-
dej bude skutecné realizovan, ale smlouva o prodeji sama o sobé maze
ztélesriovat velmi vyznamny budouci ekonomicky prospéch, z tohoto
hlediska se objevuji i Uvahy, zda by nemélo dojit k rozpoznani vynosu jiz
v tomto okamziku.

Predani zbozi
zakaznikovi
(odbérateli), vystaveni
faktury za zbozi,
kterou ma zadkaznik
povinnost uhradit

Predani zboZi odbérateli je obvykle okamzikem, kdy prodavajici jiz dale
nemd moznost urcovat (kontrolovat), co se se zbozim déje — nema pravo
zbozi pouzit nebo prodat nékomu jinému, a zaroven prestava byt vystaven
riziku spojenému s prodanym zbozim (napfiklad odcizeni, zni¢eni zbozi,
snizeni poptavky po zbozi a nasledna ztrata hodnoty zbozi), oviem nezba-
vuje se odpovédnosti v pfipadé opravnéné reklamace zbozi odbératelem.
Pokud tedy dojde v okamziku predani zbozi k prevodu kontroly nad pre-
danym zboZzim na odbératele, Ize vynos jiz povazovat za realizovany, byt
se toto zvyseni vysledku hospodareni neprojevi v aktivech zvysenim pe-
néz, ale pouze vznikem pohledavky za odbératelem.
Riziko spojené s prodejem vsak stéle existuje v nasledujicich podobach:
= Vzdy existuje riziko, ze odbératel svij zavazek plynouci z prodeje (fak-
turu) dodavateli neuhradi - toto riziko se v Ucetnictvi fesi riznymi
zpUsoby snizeni hodnoty pohledavek, které je zachyceno jako naklad
snizujici vysledek hospodareni (nedochazi tedy ke zpétnému snizova-
ni vynosu z jiz zachyceného z prodeje).
= Druhym rizikem je riziko reklamace (u nas napfiklad existuje dvouletd
zarucni Ihita, ve které je dodavatel povinen reklamované zbozi na své
naklady opravit, vyménit ¢i vratit odbérateli penize - je-li reklamace
opravnéna). | toto riziko je samoziejmé v Ucetnictvi zohlednéno, napfi-
klad zachycenim zévazku z moznych reklamaci na zakladé zakonnych
prav odbératele (tzv. rezervy) a zvysenim nakladl (tedy snizenim vy-
sledku hospodareni) ve vysi pravdépodobnych reklamaci od zékaznik(
jiz v okamziku prodeje - soucasné se zachycenim vynosu z prodeje.®®

Zaplaceni
odbératelem za zbozi
(Uhrada faktury)

Uhrada faktury - pteména pohledavky na penize je logickym dovrie-
nim prodeje. Pokud bychom vedli Gcetnictvi na penézni bazi, byla by
pravé thrada rozhodujicim momentem pro rozpoznani vynosu a zvy-
Seni vysledku hospodareni. Rozpoznani zvyseni vysledku hospodareni
az v tomto okamziku by vsak mohlo vést ke zkresleni vykonnosti ucetni
jednotky, viz ilustrace 34.

8 S problematikou tvorby rezerv se seznamime podrobnéji dale.
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V navaznosti na dfive uvedenou ilustraci je tfeba konstatovat, ze podminky
rozpoznani vynosu jsou podrobné upraveny v Mezindrodnich standardech ucet-
niho vykaznictvi (IFRS), které se touto problematikou podrobné zabyvaji (srov.
IFRS 15 — Vynosy ze smluv se zakazniky). Ceské Gi¢etni predpisy se této problema-
tice nevénuji s dostatecnou podrobnosti. Podle IFRS je pro vznik vynosu rozhodu-
jici pievod kontroly nad prodavanym aktivem (¢i sluzbou) na zakaznika. K pievodu
kontroly dochazi v okamziku, kdy zakaznik (odbératel) mize aktivum zacit pouZzi-
vat zpisobem, ktery sam urci, nebo ho mize prodat a prodavajici dalsi nakladani
s aktivem jiZ nemuze ovlivnit (fidit je).

Nejcastéji jsou splnény podminky rozpoznani vynost v okamziku predani zbo-
Zi, vyrobku ¢i sluzby odbérateli, které je vétSinou provazeno i zménou vlastnika
v pravnim slova smyslu (zména vlastnika neni ov§em nutnou podminkou pro vznik
vynosu, rozhodujici je, zda byla na odbératele prevedena kontrola nad nakoupeny-
mi aktivy) a s obdrZzenim penéz nebo se vznikem pohledavky za odbératelem.

Postupné rozpozndvdni vynosu

Problém pfii rozpoznani vynosi vznika ve vyrobach (pii ¢innostech) s dlouhodobym
vyrobnim cyklem; miize se jednat naptiklad o stavbu nemovitosti ve stavebnictvi,
ale i o jiné typy Cinnosti. V piipadé té€chto Cinnosti by ticetni jednotka (dodavatel) pti
respektovani podminky, ze ke vzniku vynosu muze dojit az po kompletnim predani
celého dila, dosahla vynosu napfiklad aZ za n&kolik let. Ugetnictvi by v tomto piipadé
v pritbéhu vystavby neodrazelo vykonnost ti€etni jednotky v daném tcetnim obdobi.
Pokud existuje na realizaci dila smlouva s budoucim odbératelem, ve které je urc¢en
celkovy vynos za pIn¢ dokoncené dilo, 1ze vykazat vynos postupné, nejcastéji umermne
rozpracovanosti dila od okamziku, kdy je jeho dosazeni vynosu vysoce pravdépodob-
né (coz byva obvykle az po absolvovani pocatecnich stadii realizace daného projektu,
kdy uz je mozno s ptiméfenou jistotou zjistit, ze dilo pfinese skutecné zisk)™.

Rozpozndni vynosu ndsledujici az po okamZiku preddni vykonu

Pokud neni odbérateli pfedana kontrola nad prodavanym aktivem, nemize byt vy-

nos zachycen a vykazan. V tomto ptipadé mize byt rozpoznan pozdéji, az bude

kontrola ptedana. K odlozeni rozpoznani vynosu mize naptiklad dojit v nasleduji-
cich situacich:

m V pfipad¢ tzv. komisniho prodeje, kdy neproda-li komisionat zbozi, které pte-
vzal k prodeji, je zbozi vraceno tomu, kdo jej do komise dal. Pfi prodeji mize
byt také stanovena urcitd podminka, na jejimz splnéni zavisi, zda si odbératel
zbozi ponecha ¢i nikoliv (podminény prodej). Ani v tomto pfipad€ neni vynos
vykazan v okamziku pfedani zbozi®, ale az ve chvili, kdy je splnéna podminka

%" Tento postup je uznavan v ramci IFRS i v ramci US GAAP, ¢eské Gicetni piedpisy jej vSak nepovo-
luji.

© Pfedani zbozi se v uéetnictvi projevi jako vysledkové neudinna transakce — snizi se stav zbozi
a v této vysi vznikne pohledavka za zprostiedkovatelem prodeje (komisionaiem).
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prodeje a odbératel nema jiz pravo zbozi vratit (netyka se obvykle poskytované
zaruky vSem odbérateltim).
Neni-li spolehlivé stanovitelna ¢astka vynosu.

m  Nejsou-li spolehlivé métitelné naklady, které s dosazenym vynosem souvisi.

Posledni uvedena podminka souvisi s realizaci principu pfifazeni nakladi vy-
nostiim. Vynosiim musi byt pfifazeny vSechny naklady, které se vznikem vynosu
souviseji (byly jim vyvolany).

4.1.2 Princip pfifazeni nakladd vynosiim, vécna a ¢asova
souméfitelnost vynosu a nakladti

Princip pfifazeni nakladi vynosim (matching principle) vyzaduje, aby byly vyno-
sum pfifazeny vSechny naklady s nimi souvisejici. Naklady a vynosy, které jsou
v ramci bézného ucetniho obdobi zachyceny a determinuji vysledek hospodateni,
musi byt v asovém a vécném souladu.

V predchozi ¢asti textu jsme se zabyvali rozpoznanim okamziku, ve kterém
vznika vynos. Jakmile je vynos rozpoznan, musi mu byt pfifazeny odpovidajici
naklady (moznost zjisténi nakladi, které realizace vynosu vyvolala, je také jednou
z podminek, kterd je vyzadovana k tomu, abychom mohli vynos rozpoznat — viz
vyse uvedena pravidla urcujici okamzik vzniku vynostt). Okamzik, ve kterém vzni-
ka naklad, je tedy determinovan vznikem souvisejiciho vynosu.

Vécny soulad nakladii a vynosit vyzaduje — zjednoduSené feCeno — aby byly
pti zjisténi vysledku hospodaieni porovnavany vynosy a naklady vztahujici se ke
stejnému objemu vykonti. Vysledkem provedeni ur¢itych vykont (¢i vykonu) mize
byt vyrobek hmotné povahy, ale také statek nehmotné povahy nebo provedeni urcité
sluzby apod. Vécny soulad vynost a nakladii je zajistén v ramci konkrétniho sys-
tému U¢th v ndvaznosti na urcity zplisob ¢lenéni ndkladd. Tato problematika bude
vysvétlena v kapitole 4.2, ktera bude vénovana problematice ucetnich systému
s ucelovym a druhovym ¢lenénim nakladu.

ILUSTRACE 38 Problematika pfifazovani nakladi vynosiim

Prodame-li vyrobek, je tfeba do nakladd ovliviujicich vysledek hospodareni zahrnout
hodnotu materiélu, ktery jsme spotfebovali na jeho vyrobu — mzdy délnikd, které byly
v souvislosti s jeho vyrobou vyplaceny, elektrickou energii vynaloZzenou v souvislosti
s vyrobou prodaného vyrobku, a to bez ohledu na to, zda jsme za materidl jiz dodava-
teldm zaplatili, zda jiz byla provedena vyplata mezd déInikiim ¢i zda byla spotfebova-
na energie dodavateli uhrazena.

Prodame-li v urcitém obdobi zboZi, je tteba do nakladl zahrnout ndkupni cenu proda-
ného zbozi (at jsme jiz dodavateltm za prodané zbozi zaplatili ¢i nikoliv), mzdy proda-
vacu, ktefi v daném obdobi obsluhovali zakazniky (bez ohledu na to, Ze vyplata mezd
za toto obdobi se uskutecni az v nasledujicim mésici) atd.
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